
Tomorrow is our home.
Find out how you can enjoy, grow and perform at BSH Home Appliances Group: As a leading manufacturer of home
appliances and solutions, we encourage commitment and open-mindedness among our employees. With our global brands
Bosch, Siemens, Gaggenau and Neff as well as our local brands, our focus truly is on innovation. And that doesn’t just apply to
our products and services, but also drives the way in which we cooperate, exchange ideas and organize our teams. Everyone
is invited to make their individual contribution to our overall success. Join us now and give your career a home.

Field Sales Manager Electro Retail
BSH Home Appliances S.A. | Full time |
Brussels

YOUR RESPONSIBILITIES
En tant que Field Sales Manager, vous êtes chargé de
diriger, de motiver et de coacher l'équipe des Account
Managers. Vos tâches consistent à:

YOUR PROFILE

YOUR BENEFITS FURTHER INFORMATION
Please visit bsh-group.com/career. We would love to
welcome you in our team!
Find a new home for your professional ambitions:

Apply online now

BSH IS AN EQUAL OPPORTUNITY EMPLOYER

At BSH, diversity and inclusion are core values that shape our corporate culture. We appreciate everyone’s uniqueness and see the diversity of our
employees as key to our success. Regardless of gender, origin, religion, sexual orientation, disability, or age, we wholeheartedly welcome every single
application.

Développer et implémenter la stratégie de vente et le
concept de distribution en concertation avec le Sales
Director. 

/

Analyser les besoins des clients, optimaliser la structure
clientèle et mettre en œuvre l'Approche Commerciale
Systématique.

/

Suivre et atteindre les objectifs de vente via des activités
stratégiques; gérer et négocier les accords et contrats
clients.

/

Établir des relations professionnelles avec les clients et
gérer les plaintes.

/

Contribuer à l'élaboration d'activités promotionnelles
avec le Sell In/Sell Out Manager.

/

Vous disposez d'un diplôme de l'enseignement supérieur
à orientation commerciale.

/

Vous avez au moins 7 ans d'expérience dans la vente,
durant lesquels vous avez gérer une équipe commerciale
externe.

/

Vous vous exprimez couramment en Néerlandais/
Français. La connaissance de l'Anglais est également
requise.

/

Vous avez d’excellentes compétences relationnelles et
vous êtes capable de motiver une équipe.

/

Vous êtes analytique, vous avez une vision commerciale,
vous êtes persuasif et vous êtes capable de développer
une vision long terme. 

/

Une carrière au sein d’une entreprise internationale,
leader européen dans le secteur de l’électroménager

/

De nombreuses opportunités de développement
personnel

/

Une culture d’entreprise basée sur la confiance,
l’honnêteté et la responsabilité

/

Un package salarial attractif complété par des avantages
extralégaux intéressants 

/

BSH Home Appliances Group

»Maybe tomorrow AI will be
driving innovation.«

Cristina
Innovation Technology

https://www.bsh-group.com/career/our-jobs
https://jobs.bsh-group.de/jobs/41677-field-sales-manager-electro-retail/job_application/new


Home appliances under the brands:


