
Tomorrow is our home.
Steig ein und nutze deine Chance zu wachsen – mit der BSH Hausgeräte Gruppe: Als führender Hersteller von Hausgeräten
und erstklassigen Lösungen bringen wir Dinge voran, um Menschen den Alltag zu erleichtern. Mit unseren Globalmarken
Bosch, Siemens, Gaggenau und Neff, sowie unseren lokalen Marken steht dir die ganze Welt der Möglichkeiten offen. Wir
bestärken Menschen darin, ihr Potenzial zu entwickeln und kontinuierlich zu lernen. Denn wir glauben, dass gute Arbeit dann
entsteht, wenn man tut, was man liebt. Begleite uns auf diesem Weg und gib deiner Karriere ein Zuhause.

Internship in Strategic Projects in Global Sales (m/f/d)
BSH Hausgeräte GmbH | Vollzeit / Teilzeit | from April 2026
München

DEINE AUFGABE
You already have theoretical expertise and now want to
complement it with practical experience in a dynamic
company? Then support us with your talent and know-
how in the following tasks

DEIN PROFIL

DEINE VORTEILE WEITERE INFORMATIONEN?
Besuche uns hier bsh-group.com/de/de/karriere. Wir
würden uns freuen, dich in unserem Team willkommen zu
heißen!
Finde ein neues Zuhause für deine beruflichen Ziele:

Jetzt online bewerben

BSH IST EIN ARBEITGEBER DER CHANCENGLEICHHEIT
Bei BSH sind Diversität und Inklusion zentrale Werte, die unsere Unternehmenskultur prägen. Wir schätzen die
Einzigartigkeit jeder Person und sehen die Vielfalt unserer Mitarbeitenden als Schlüssel unseres Erfolgs. Unabhängig von
Geschlecht, Herkunft, Religion, sexueller Orientierung, Behinderung oder Alter freuen wir uns über jede einzelne
Bewerbung.

Drive global sales and innovation projects with a focus
on Direct-to-Consumer (D2C) business for the BOSCH
and SIEMENS brands

/

Lead your own projects in Product & Price Management,
from market analysis to recommendations

/

Benchmark competitors and identify growth
opportunities to strengthen our value proposition

/

Support the content implementation on our web-shops
to ensure optimal online presentation

/

Contribute to the development of new business models
to enhance our global D2C offering

/

Studies in Business Administration, Engineering, Data
Analytics, — ideally with focus on Sales or Digital
Business

/

Independent, reliable, and structured working style with
a proactive mindset and analytical skills

/

Comfortable handling and interpreting sales and
customer data to create meaningful insights

/

Strong communication skills and a collaborative
approach in an international environment

/

Flexible organization of working hours by means of time
account

/

35h / week/
Support during induction and integration into the team/
Cooperation at eye level and appreciative working
atmosphere

/

Working in an inspiring team with a hands-on mentality/

BSH Hausgeräte Gruppe

»Maybe tomorrow housework
becomes a game.«

Christina
Supply Chain Qualification

https://www.bsh-group.com/de/de/karriere/willkommen-bei-der-bsh/
https://jobs.bsh-group.de/jobs/42343-internship-in-strategic-projects-in-global-sales-m-f-d/job_application/new


Hausgeräte unter den Marken:


