
Tomorrow is our home.
Erfahre, wie einfach es ist, bei der BSH Hausgeräte Gruppe deine Karriere auszubauen: Als führender Hersteller von
Hausgeräten und erstklassigen Lösungen fördern wir Engagement und Offenheit unserer Mitarbeiter. Mit unseren
Globalmarken Bosch, Siemens, Gaggenau und Neff, sowie unseren lokalen Marken liegt unser Fokus klar auf Innovation. Das
gilt nicht nur für unsere Produkte, sondern bestimmt auch die Art und Weise, wie wir zusammenarbeiten, Ideen austauschen
und unsere Teams organisieren. Jeder Einzelne ist aufgefordert, seinen persönlichen Beitrag zu unserem Erfolg zu leisten.
Begleite uns auf diesem Weg und gib deiner Karriere ein Zuhause.

Head of Kitchen Retail Sales Force (m/w/d)
BSH Hausgeräte Gesellschaft mbH | Vollzeit | Vertriebsleitung mit Leidenschaft für Marken, Handel & Wachstum
Wien

DEINE AUFGABE
In der Rolle verantwortest du die strategische und
operative Führung des Kitchen‑Retail‑Vertriebsteams und
treibst nachhaltig Umsatz, Marktanteile und Profitabilität.
Deine exzellente Führungskompetenz verbindest du mit
tiefem Handelsverständnis und setzt
Wachstumsstrategien konsequent im Markt um.

DEIN PROFIL

DEINE VORTEILE WEITERE INFORMATIONEN?
Besuche uns hier bsh-group.com/at/karriere. Wir würden
uns freuen, dich in unserem Team willkommen zu heißen!
Finde ein neues Zuhause für deine beruflichen Ziele:

Jetzt online bewerben

 

Führung, Motivation und Weiterentwicklung mit
Ergebnisverantwortung für Umsatz und Wachstum

/

Entwicklung & Umsetzung Vertriebsstrategien für
Küchengeräte im stationären Handel

/

Steuerung und Optimierung der
Außendienstorganisation, inkl. Gebietsmanagement und
Performance‑Kennzahlen

/

Aufbau, Pflege und Ausbau langfristiger Partnerschaften
mit Handelspartnern, Distributoren, Key Accounts

/

Zusammenarbeit mit Produktmanagement, Marketing
und Customer Service zur erfolgreichen Umsetzung von
Angeboten, Kampagnen und Verkaufsaktivierungen

/

betriebswirtschaftlicher oder technischer
Studienabschluss

/

mehrjährige Berufs- und Führungserfahrung/
technisches Verständnis, strategisches Denken
und Analysefähigkeit

/

Kommunikationsstärke und Durchsetzungsfähigkeit/
Sehr gute Englischkenntnisse/

Flexible Arbeitszeitmodelle, Homeoffice Möglichkeit
und vielfältige Karrieremöglichkeiten

/

Individuelle Förderung und internationale Perspektiven/
Firmenpension sowie betriebliche Gesundheitsförderung
und - vorsorge

/

Jahresbruttogehalt ab 75.000 Euro All-In (Überzahlung
abhängig von der konkreten Qualifikation möglich)

/
Oder von zu Hause bewerben mit diesem QR-Code / Link:

jobs.bsh-group.de/nextstep/43145-QLLUC

BSH Hausgeräte Gruppe

»Vielleicht wird Denken und
Handeln in Zukunft dasselbe
sein.«

Lukas
Brand Strategy

https://www.bsh-group.com/at/karriere
https://jobs.bsh-group.de/jobs/43145-head-of-kitchen-retail-sales-force-m-w-d/job_application/new
https://jobs.bsh-group.de/nextstep/43145-QLLUC


BSH IST EIN ARBEITGEBER DER CHANCENGLEICHHEIT
Bei BSH sind Diversität und Inklusion zentrale Werte, die unsere Unternehmenskultur prägen. Wir schätzen die
Einzigartigkeit jeder Person und sehen die Vielfalt unserer Mitarbeitenden als Schlüssel unseres Erfolgs. Unabhängig von
Geschlecht, Herkunft, Religion, sexueller Orientierung, Behinderung oder Alter freuen wir uns über jede einzelne
Bewerbung.

Hausgeräte unter den Marken:


