
Tomorrow is our home.
Ontdek hoe gemakkelijk je iets kunt bereiken bij de BSH Home Appliances Group: als toonaangevende producent van
huishoudapparaten en oplossingen moedigen we betrokkenheid en openheid bij onze medewerkers aan. Met onze
wereldwijde merken Bosch, Siemens, Gaggenau en NEFF ligt onze focus op innovatie. Dat geldt voor onze producten en
diensten en zeker voor de manier waarop wij samenwerken, ideeën uitwisselen en onze teams organiseren. In Nederland zijn
we marktleider en verantwoordelijk voor de verkoop, marketing en service van onze merken en producten. We werken vanuit
ons inspiratiehuis 20|20 waar duurzaamheid en innovatieve oplossingen samenkomen. Sluit je bij ons aan en geef je carrière
een nieuw thuis.

Accountmanager
BSH Huishoudapparaten B.V. | Werkmodel: Hybride (op locatie/thuiswerken)
Hoofddorp

JOUW VERANTWOORDELIJKHEDEN
Je bent verantwoordelijk voor de verkoop van klein
huishoudapparatuur van de merken Bosch en Siemens. Je
continueert en bouwt relaties uit en je bent inzetbaar
voor alle klanten in Nederland.

JOUW PROFIEL

JOUW VOORDELEN MEER INFORMATIE
Bezoek onze website www.werkenbijbsh.nl of neem
contact op met Edwin Steenland, via +31 (88) 424 4548
edwin.steenland@bshg.com. Wij verwelkomen je graag in
ons team!
Vind een nieuw thuis voor jouw ambities:

Solliciteer hier

Acquisitie door derden is niet gewenst.

BSH IS EEN WERKGEVER DIE GELIJKE KANSEN BIEDT

Bij BSH zijn diversiteit en inclusie kernwaarden die onze bedrijfscultuur vormen. We waarderen dat iedereen uniek is en beschouwen de diversiteit van
onze medewerkers als essentieel voor ons succes. Ongeacht geslacht, afkomst, religie, seksuele geaardheid, handicap of leeftijd verwelkomen we elke
sollicitatie van harte.

Analyseren en optimaal inspelen op mogelijkheden en
behoeften van de retailer

/

Professionele (nieuwe) relaties met retailers aangaan,
onderhouden en ontwikkelen

/

Ontwikkelen en uitvoeren van activiteiten om targets te
behalen

/

Je draagt zorg voor een optimale winkel performance en
product display

/

Training van verkooppersoneel bij de retailer/

Je hebt hbo werk- en denkniveau/
Je hebt meerjarige ervaring in sales en/of marketing, bij
voorkeur in de retail

/

Je bent communicatief sterk ofwel een goede
gesprekspartner op verschillende niveaus. Je beheerst
de Nederlandse taal in woord en geschrift

/

Je bent enthousiast en gemotiveerd om het beste
resultaat uit jezelf en je retailer te halen

/

Je denkt en bent proactief, stimulerend en weet
voortdurend een kritische spiegel voor te houden

/

Je maakt deel uit van een enthousiast en gezellig team/
Je hebt de vrijheid om initiatief te nemen/
Een goede mogelijkheid om jezelf binnen sales te
ontwikkelen

/

Veel vrijheid en verantwoordelijkheid/
Aantrekkelijke arbeidsvoorwaarden waaronder auto van
de zaak, 13e maand en bonusregeling

/

BSH Home Appliances Group

»Vandaag verdiep ik mij in NPS
feedback, zodat wij steeds
meer weten over de
consument van morgen.«

Zoë
Marketing

https://www.bsh-group.com/nl/carriere/welkom-bij-bsh
https://jobs.bsh-group.de/jobs/44284-accountmanager/job_application/new


Huishoudapparaten van de merken:


