
Tomorrow is our home.
Profite d'un environnement stimulant et développe pleinement ton potentiel au sein du groupe BSH Electroménager : en tant que
premier fabricant d'appareils électroménagers et de solutions de pointe, nous améliorons la qualité de vie de millions de
consommateurs qui nous accordent leur confiance. Nos marques internationales - Bosch, Siemens et Gaggenau - ainsi que nos
marques locales bénéficient de l'excellence de nos équipes. Chacun apporte ses compétences et est encouragé à contribuer
personnellement à notre succès. Rejoins-nous et donne un nouveau foyer à ta carrière en tant que l'un de nos 300 employés sur les
sites de Geroldswil, Crissier et Berne.

Délégué commercial Bosch/Siemens région Genève-Vaud
(h/f/d)
BSH Electroménager SA | Temps plein | Votre contact: Gaelle Riberon
Région Genève, Région la Cote VD

TES TÂCHES
Prêt à relever un nouveau défi en plaçant nos marques de
renommée mondiale Bosch et Siemens ?

TON PROFIL

TES AVANTAGES INFORMATIONS SUPPLÉMENTAIRES :
Consulte bsh-group.com/ch/fr/carriere. Nous avons hâte de
t’accueillir dans notre équipe !
Élis un nouveau domicile pour tes objectifs professionnels:

Pose ta candidature en ligne

EN TANT QU’EMPLOYEUR, BSH GARANTIT L’ÉGALITÉ DES CHANCES
Chez BSH, la diversité et l’inclusion sont des valeurs fondamentales qui façonnent notre culture d’entreprise. Nous valorisons ce
qui rend chaque personne unique et considérons la diversité de nos collaborateurs comme un facteur clé de notre réussite.
Quel que soit le genre, l’origine, la religion, l’orientation sexuelle, le handicap ou l’âge, nous accueillons chaque candidature
avec enthousiasme.

Développer et fidéliser un portefeuille de clients/
Prospecter activement de nouveaux partenaires
commerciaux 

/

Identifier les opportunités de croissance et transformer les
projets en vente

/

Conseiller notre clientèle sur nos gammes d'appareils
électroménagers

/

Participer à la stratégie commerciale régionale/

Formation commerciale assortie d'une expérience réussie
d'au moins 5 ans dans la vente externe, de préférence dans
le domaine des biens d'équipement

/

Expérience de terrain avérée avec gestion autonome d'un
secteur commercial 

/

Autonome, Organisé, Goût du challenge/
Excellent contact, aisance relationnelle, forte orientation
client

/

Résidence dans la région arc lémanique afin de couvrir
efficacement le secteur attribué 

/

Une acticité commerciale stimulante au sein d'un acteur
reconnu sur le marché

/

Un portefeuille de marques fortes et innovantes axées sur le
design et la technique

/

Une grande autonomie dans la gestion du secteur attribué/
Rejoindre une équipe de vente dynamique et orientée vers
les résultats 

/

Des conditions de travail modernes/

Le Groupe BSH Electroménager

»Demain, les commerciaux
pourraient être assistés par des
systèmes intelligents pour
améliorer l'efficacité et la
fidélisation.«

Timo
Conseiller de vente au service externe

https://www.bsh-group.com/ch/fr/carriere/bienvenue-chez-bsh
https://jobs.bsh-group.de/jobs/44651-delegue-commercial-bosch-siemens-region-geneve-vaud-h-f-d/job_application/new


Appareils électroménagers des marques:

https://www.bosch-home.com/ch/fr
https://www.bosch-home.com/ch/fr
https://www.siemens-home.bsh-group.com/ch/fr/
https://www.siemens-home.bsh-group.com/ch/fr/
https://www.gaggenau.com/ch/fr/
https://www.gaggenau.com/ch/fr/

