
Tomorrow is our home.
See how easy it is to explore new ideas at BSH Home Appliances Group: As a leading manufacturer of home appliances, we
improve people’s quality of life by thinking in solutions. With our global brands Bosch, Siemens, Gaggenau and Neff as well as
our local brands, we explore innovative technologies from voice recognition to artificial intelligence. As we utilize these to
create new user experiences, we think, prototype, build – and keep on learning. Join us now and give your career a home.

Delegado/a de Ventas - Canarias
BSH Electrodomésticos España, S.A. | Jornada completa
Tenerife

TUS FUNCIONES
Como parte del equipo de ventas en la zona de Canarias
tendrás la oportunidad de:

TU PERFIL

BENEFICIOS MÁS INFORMACIÓN
Por favor visita bsh-group.com/career. ¡Te esperamos
con los brazos abiertos!
Encuentra un nuevo hogar para tu futuro profesional:

Enviar solicitud

BSH Electrodomésticos España, S.A es el responsable del
tratamiento y procesa tus datos personales con el único fin de
gestionar tu solicitud de empleo. Si deseas ejercer tus derechos de
protección de datos, envía un correo electrónico a Data-Protection-
ES@bshg.com.

BSH OFRECE IGUALDAD DE OPORTUNIDADES
En BSH, la diversidad y la inclusión son valores fundamentales que conforman nuestra cultura corporativa. Apreciamos la
singularidad de cada persona y consideramos que la diversidad de nuestro equipo es la clave de nuestro éxito.
Independientemente del sexo, origen, religión, orientación sexual, discapacidad o edad, nos alegra recibir todas y cada
una de las candidaturas.

Gestión de los clientes de su zona de influencia.
Planificación y desarrollo de visitas comerciales.

/

Responsable de los puntos de venta de su zona (gestión
de lineales, atención al del punto de venta, gestión de
oferta, formación, etc.).

/

Resolución de incidencias conjuntamente con todos los
servicios de BSH en clientes y puntos de venta
asignados.

/

Seguimiento de los principales indicadores llevando a
cabo acciones necesarias para alcanzar los objetivos
establecidos.  

/

Titulación universitaria o FP de Grado Superior,
valorándose diferentes especialidades.

/

Valorable experiencia relacionada, especialmente en
retail de electrodomésticos y/o electrónica.

/

Valorable nivel medio de inglés e imprescindible nivel
avanzado de ofimática.

/

Habilidades de comunicación, orientación comercial y
capacidad de venta.

/

Residencia en la zona, disponibilidad para desplazarse y
carnet de conducir B imprescindible.

/

Descuentos en electrodomésticos BSH y otros
beneficios.

/

Acceso gratuito a nuestra plataforma de aprendizaje
online, incluyendo idiomas.

/

BSH Home Appliances Group

»Maybe tomorrow we can
create anything we imagine.«

Yvonne
Technology, Innovation

https://www.bsh-group.com/career/our-jobs
https://jobs.bsh-group.de/jobs/46093-delegado-a-de-ventas-canarias/job_application/new


Electrodomésticos bajo las marcas:


